P

Probleme

Quels sont es 3 prindipaux problemes
quevous spuhalter respudrne 7

Alternatives existantes

Comment ces problemes sont-lIs
actusliement résolLs?

b

Al

Solution

Cuedles sont les 3 princlpales
soutions apportées par votre offre
Pour répondre aux probl&mes ou aux
bs0in s die wos Clients 7

Indicateurs de il
performance

Queats Indicateurs Ci&s OEYET-Wous
survelllier en priorte pour wariner la
vigueur de votre activita ?

Proposition de @
valeur unique

En quol wotre oifre répond-elle
efMcacement aux besains du marche?
En quol est-glie diférente et mellleurs
que k25 autres 7

Vorre wPitchy!

Quel est le eminimal plche de votre
SCivite? Dacriver-La anun siogan !

i

Avantage
competitif
En qual avez-vous une longueur

'3VaMCe 5Ur |a ConCurence 7
Comment wous protégez-wous delle ?

Canaux o .]

PFar queds canaux de communication
et de distibution touchez-wous vos
cliants ? Quels sont les temips forts de
Ia redation client 7

Segments de .&.
clienteles

Qul s0nt vos dients? Peuvent-ils Stre
Eagan 1s5 7

Ultilisatenrs pionniers

Qi seront wos early adopbers 7

Coiits

Queds sont les Colts (ponciuels of
réourrents} lles au lancement at au
Tonctionnement de wotre activite ¥

Sources de revenus

Dol wient I'argent ¥ Cul pale ?
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